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„Wir eröffnen Perspektiven in Insolvenzverfahren“ als Maxime unserer Leistungen

Geschäftskonzept: perspektiv GmbH – insolvency turnarounds

Fokus auf Transaktionen/ Sanierungen für Unter-
nehmen in existenzbedrohlichem Krisenstadium

1
Insolvenzspezifisches

Fach-Know-how

Proaktiven Gestaltung und Vermarktung im 
Rahmen eines ganzheitlichen Investorenprozesses

2
Gestaltender 

Investorenprozess

Pragmatische Umsetzung der Transaktion/ 
Sanierung durch insolvenzerfahrene Spezialisten

3
Schnelle

Umsetzungserfolge

Nachhaltigkeit der Fortführungslösung durch 
Generierung von „Premium-Käufern“

4
Optimale 

Lösungsqualität

Risikoübernahme durch Koppelung der 
Honorierung an Erfolgsnachweis

5
Leistungsorientierte

Vergütung

Unabhängiger Dienstleister: Strenge Ausrichtung unserer Leistungen am Nutzen unserer Kunden
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Spezialist für Unternehmenstransaktionen und Sanierungen im Insolvenzumfeld

Marktführender Dienstleister für die Generierung von Zukunftslösungen im Insolvenzumfeld

Leistungsspektrum
im Überblick

Übertragende Sanierung

• Bestimmung werthaltiger 
Unternehmenskern

• Umsetzung „Gestaltender 

Investorenprozess“ 

• Identifikation „Premium-

Käufer“

• Aktive Vermarktung 
Schuldnerunternehmen

• Steuerung Due Diligence

Planverfahren

• Quick-Check Planeignung

• Erstellung Insolvenzplan 
(darstellender Teil)

• Planverprobung 
(Schuldner-Insolvenzplan)

• Finanzierungsberatung und 
Investorensuche

• Sanierungsbegleitung

Immaterielle Werte

• Bewertung pfändbarer/ 
nicht pfändbarer Wirtschafts-
güter

• Verwertung immaterieller 
Werte im Rahmen einer 
qualifizierten Liquidation



Seite 4

Unternehmenspräsentation

© perspektiv GmbH

Erfahrenes und hochqualifiziertes Team von Branchen- und Insolvenzspezialisten

Umsetzung von über 50 übertragenden Sanierungen und Planverfahren

Insolvenz-Know-how
Übertragende
Sanierung

Insolvenz-
planverfahren

Immaterielle
Wirtschaftsgüter
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Automotive

Biotech/
Nanotech

Maschinen-/
Anlagenbau

Handel/ 
Konsumgüter

Technologie

...

Teamzusammenstellung
abhängig von konkreten
Projektanforderungen*

* Ggf. Einbindung von assoziierten Branchen- und Technologieexperten sowie insolvenzerfahrenen Rechtsanwälten und Investoren

Funktionale Expertise

Corporate Finance/ 
M&A

Restrukturierung/
Sanierung

Private Equity/
Turnaround-Fonds
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Schwerpunkt ÜbSa®: Die 10 Schritte des „Gestaltenden Investorenprozesses“

1 2 3 4 Eröffnung des 
Verfahrens

Vertrags-
abschluss

Wochen

Antrag-
stellung

Identifikation „gesunder Kern“1

„Hübschen der Braut“2

Identifikation potenzieller Interessenten3

Erstellung Vermarktungsunterlagen4

Vorbereitung Übertragungslösung5

Ermittlung marktgerechter Verkaufspreis6

Aggressive Vermarktung7

Betreuung bestehender/neu generierter Interessenten8

Entwicklung indikativer Angebote9

Steuerung der Due Diligence10

Rechtliche Ausgestaltung der 
DealstrukturA

VertragsverhandlungenB
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sw
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sc
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Zeitrahmen von 8 – 16 Wochen für 
die Umsetzung eines „Gestaltenden 
Investorenprozesses“ notwendig

* ÜbSa® = Übertragende Sanierung
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Schwerpunkt ÜbSa®: Optimale Lösungsqualität durch „Strategischen Fit“

Profil des Schuldnerunternehmens muss ideal zum Profil des Premium-Käufers passen („Paßform“)

Strategischer „Mehrwert“
Schuldnerunternehmen

Kern-Kompetenzen
Premium-Käufer

Technologie

Know-how Produktprogramm

Marktzugang

Kernkompetenzen – schematische Darstellung

* ÜbSa® = Übertragende Sanierung
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Schwerpunkt ÜbSa®: Signifikanter Nutzen durch „Gestaltenden Investorenprozess“

Kein wirtschaftliches Risiko für Kunden aufgrund erfolgsabhängiger Honorierung

* ÜbSa® = Übertragende Sanierung

Hohe Erfolgsquote bzgl. der Umsetzung von übertragenden Sanierungen und Planverfahren

� In 90 % der Verfahren können Fortführungslösungen realisiert werden
1

Hohe Lösungsqualität / Nachhaltigkeit durch Verkauf an potente Investoren bzw. Einbindung 
externer Investoren sowie Vermeidung von „Not-Insider-Lösungen“

� Rettung von durchschnittlich 73 % der Arbeitsplätze
2

Erzielung optimaler Verkaufserlöse

�Durchschnittliche Quote für unbesicherte Gläubiger bei 37 %

�Über 80% des Fortführungswertes der besicherten Güter in 80% der Verfahren

3

Verkürzung des Fortführungszeitraums durch frühzeitige Veräußerung des Unternehmens

� Durchschnittlicher Veräußerungstermin 12 Wochen nach Prozeßstart
4
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Kontaktdaten

perspektiv GmbH
insolvency turnarounds

Möhlstraße 9
81675 München

Tel.: +49 (0)89 41 97 34-0
Fax: +49 (0)89 41 97 34-10

Email: info@perspektiv.de
Homepage: www.perspektiv.de


